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увеличение дохода. Наряду с тем, что доходы с 
аукционов в случае их проведения могут быть довольно 
высоки, важно понимать, что ни в коем случае это не 
является целью аукциона. В процессе утверждения 
годового бюджета устанавливаются как вопросы 
финансирования ICANN, так  
и пределы расходов. У ICANN нет полномочий 
расходовать средства вне установленного бюджета. 
Уже известен случай возвращения дохода ICANN 
сообществу, когда в прошлом году  
и в 2006 году в результате непредусмотренного роста 
доходов на протяжении двух лет была снижена величина 
регистрационной платы с 25¢ до 20¢. Вырученные с 
аукциона средства будут сохранены, до тех пор пока их 
назначение не будет определено  
в ходе консультаций сообщества. Вырученные средства 
не направляются в бюджет общих расходов ICANN, а 
хранятся отдельно для проектов и нужд, определенных 
сообществом. Этот важный аспект процесса 
проведения аукциона и его результатов станет 
значимым этапом плана осуществления 
коммуникации для программы новых gTLD. 

Плата за регистрацию нового gTLD продумана 
специально с целью не иметь экономической выгоды. 
От этих расходов уже отказались, будущие расходы на 
обработку заявок и значительные юридические 
издержки могут привести к серьезному оттоку средств 
установленного в корпорации бюджета. 

Дальнейшие подробности, относящиеся к модели 
аукциона  
в жизненном цикле конкуренции 
http://www.icann.org/en/topics/string-contention-
22oct08.pdf. 

Фактически, ICANN надеется, что большинство разногласий 
будет решено другими способами до достижения этой 
стадии. Существует возможность того, что в результате 
проведения одного или более тендеров ICANN 
приобретет значительные средства 2. 

                                                            

2 Целью аукциона является разрешение разногласий наиболее ясным, объективным способом. Вырученные с 
аукциона средства будут сохранены и забронированы, до тех пор, пока их назначение не будет определено. 
Планируется, что издержки по программе новых gTLD будут компенсироваться соответствующими выплатами; 
поэтому, любые средства, поступающие вследствие использования механизма разрешения разногласий 
последнего уровня, такого как аукцион, станут (после оплаты процесса аукциона) источником дополнительного 
дохода. Таким образом, в рамках предложений по механизму разрешения разногласий последнего уровня 
необходимо рассмотреть вопрос о последующем использовании данных средств. Такие средства должны быть 
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4.3.1 Порядок тендера 
В данном разделе содержится неофициальное 
представление практических аспектов участия кандидатов 
в тендере с отсчетом времени. Данное представление 
является общим и предварительным. При возникновении 
разногласий между содержанием данного раздела и 
правилами тендера, утвержденными непосредственно 
перед началом какого-либо процесса тендера, 
преимущество остается за правилами тендера. 

Все тендеры будут проводиться через Интернет, 
участники будут предлагать свои цены удаленно  
с помощью доступной через сеть системы 
программного обеспечения. Система программного 
обеспечения тендера будет совместима с широко 
распространенными в настоящее время браузерами  
и не будет требовать локальной установки какого-либо 
дополнительного программного обеспечения.  

Участники тендера (далее – «претенденты») получат 
инструкции по получению доступа к интерактивному 
сайту тендера. Доступ к сайту будет защищен 
паролем, а предлагаемые цены будут зашифрованы  
с помощью протокола SSL. Если претендент временно 
теряет доступ к Интернету, такому претенденту может 
быть позволено отправлять свои ценовые предложения  
в рамках данного цикла тендера по факсу,  
в соответствии с порядком, описанным в правилах 
тендера. Как правило, тендер будет проводиться так, 
чтобы завершить процесс как можно быстрее,  
в идеальном случае за один день. 

                                                                                                                                                                                 

забронированы отдельно и использованы непосредственно для поддержки Миссии и Основных ценностей 
ICANN, в соответствии с ее статусом некоммерческой организации. 

Существуют следующие возможные пути использования данных средств: сокращение стоимости подачи заявки 
в целях поддержки заявок на новые gTLD или операторов от сообществ в последующих циклах подачи заявок 
на gTLD; создание фонда под руководством ICANN или сообщества для разработки отдельных проектов для 
поддержки Интернет-сообщества; создание фонда преемственности реестра для защиты регистраторов 
(наличие фондов обеспечит поддержку работы реестра gTLD в течение поиска нового оператора); 
формирование фонда для поддержки инициатив, соответствующих миссии ICANN, или фонда безопасности 
для расширения сферы использования безопасных протоколов, осуществления исследований и поддержки 
организаций по разработке стандартов, в соответствии с миссией ICANN по обеспечению безопасности и 
стабильности. 

Дополнительная информация по возможным путям использования средств будет предоставлена вместе с 
предложенным бюджетом для процесса внедрения новых gTLD и обновленными материалами Руководства 
для кандидата. 
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Тендер будет состоять из нескольких циклов, как 
показано на Рис. 4 -3. Последовательность действий 
будет следующая: 

1. Перед началом каждого цикла тендера аукционист 
будет заранее объявлять: (1) стартовую цену,  
(2) конечную цену и (3) время начала и завершения 
цикла. В первом цикле тендера стартовая цена для 
всех претендентов торов будет составлять  
0 долларов США. В последующих циклах тендера 
стартовой ценой будет конечная цена предыдущего 
цикла. 

 

Рис. 4-3 – Последовательность действий  
в ходе проведения тендера с отсчетом времени. 

2. Во ходе каждого цикла претендентам будет 
необходимо подтверждать готовность заплатить цену, 
делая ценовое предложение в диапазоне между 
стартовой и конечной ценами. Таким образом, 
претендент изъявляет готовность участвовать  
в тендере, принимая все цены, включая конечную 
цену, или изъявляет желание выйти из тендера, 
назначив цену ниже конечной цены («выходную цену»). 

3. Выход не подлежит отмене. Если претендент выходит 
из тендера в ходе предыдущего цикла, вернуться  
в тендер в текущем цикле нельзя.  

4. Претенденты могут сделать ценовое предложение  
в любое время в течение цикла. 
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5. Действительными будут признаны только ценовые 
предложения, соответствующие всем аспектам 
правил тендера. Если, в рамках одного цикла 
тендера, претендент делает более одного 
действительного ценового предложения, аукционист 
будет рассматривать только последнее действительное 
ценовое предложение. 

 
6. По завершении каждого цикла тендера, претенденты 

обязаны выплатить сумму максимального ценового 
предложения до соответствующей цены покупателя, 
а также закрыть тендер в соответствии с правилами 
тендера. В ходе последующих циклов тендера, 
ценовые предложения могу использоваться для 
выхода из тендера при последующем назначении 
более высоких цен. 

7. После каждого цикла аукционист оглашает общее 
число претендентов, продолжающих участвовать  
в тендере при конечной цене цикла, и объявляет 
цены и время для следующего цикла. 

• Каждое ценовое предложение состоит из 
единой цены, связанной с заявкой; при этом 
данная цена должна превышать или равняться 
стартовой цене. 

• Если ценовое предложение значительно меньше 
конечной цены, такое ценовое предложение 
рассматривается как выходная цена, равная 
указанной сумме, и это обязывает кандидата 
выплатить сумму, соответствующую ценовому 
предложению, если его заявка будет утверждена. 

• Если ценовое предложение больше или равно 
конечной цене, это означает, что кандидат 
желает продолжить участвовать в тендере при 
всех ценах текущего цикла, что обязывает 
кандидата выплатить сумму, соответствующую 
конечной цене, если его заявка будет утверждена. 
При таком ценовом предложении заявка не 
может быть исключена в текущем цикле тендера. 

• В случаях, когда ценвое предложение превышает 
конечную цену, такое предложение 
рассматривается как замещающая цена, 
которая перейдет в следующий цикл. Претенденту 
будет разрешено изменить замещающую цену 
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в следующем цикле; при этом сумма 
заменяющей цены не будет ограничивать 
возможность претендента сделать другое 
действительное ценовое предложение  
в следующем цикле. 

• Претендентам не разрешается делать ценовое 
предложение для заявки, для которой  
в предыдущем цикле была предложена 
выходная цена. 

• При отсутствии (в рамках одного цикла) 
действительного ценового предложения для 
заявки, остающейся в тендере, в качестве 
ценового предложения используется замещающая 
цена (если такая существует), перенесенная из 
предыдущего цикла, или (если такой нет) - 
выходная цена в размере стартовой цены 
данного цикла. 

8. В ходе тендера аукционист повышает цену, 
связанную с каждой строкой TLD в каждом цикле  
до тех пор, пока не останется один претендент при 
конечной цене. После цикла, удовлетворяющего 
данным условиям, тендер завершается,  
и аукционист определяет окончательную цену. 
Последняя оставшаяся заявка признается 
победившей в тендере, и соответствующий 
претендент обязан выплатить окончательную цену. 

На Рис. 4-4 изображен порядок проведения тендера для 
пяти конкурирующих заявок. 
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Рис. 4-4 – Пример проведения тендера для пяти  
взаимно конкурирующих заявок. 

• Перед началом первого цикла торов аукционист 
объявляет конечную цену P1. 

• В ходе цикла тендера 1 делается ценовое 
предложение для каждой заявки. На Рис. 4-4 все 
пять претендентов делают ценовые предложения 
в размере не менее P1. Поскольку общий спрос 
превышает единицу, тендер переходит к циклу 2. 
Аукционист объявляет, что при цене P1 осталось 
пять конкурирующих заявлений, и назначает 
конечную цену P2. 

• В ходе цикла тендера 2 делается ценовое 
предложение для каждой заявки. На Рис. 4-4 все 
пять претендентов делают ценовые предложения 
в размере не менее P2. Аукционист объявляет, 
что при цене P2 осталось пять конкурирующих 
заявлений, и назначает конечную цену P3. 

• В ходе цикла тендера 3 один из претендентов 
предлагает выходную цену немного ниже P3; 
оставшиеся четыре претендента делают 
ценовые предложения в размере не менее P3. 
Аукционист объявляет, что при цене P3 осталось 
четыре конкурирующих заявления, и назначает 
конечную цену P4. 

• В ходе цикла тендера 4 один из претендентов 
предлагает выходную цену между ценами P3  
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и P4; оставшиеся три претендента делают 
ценовые предложения в размере не менее P4. 
Аукционист объявляет, что при цене P4 осталось 
три конкурирующих заявления, и назначает 
конечную цену P5. 

• В ходе цикла тендера 5 один из претендентов 
предлагает выходную цену немного выше P4, 
другой претендент предлагает выходную цену Pc  
в размере между ценами P4 и P5. Оставшийся 
претендент делает ценовое предложение  
в размере более Pc. Поскольку общий спрос при 
цене P5 не превышает единицу, тендер 
завершается на цикле 5. Заявка, связанная  
с самым высоким ценовым предложением  
в цикле тендера 5 признается выигравшей. 
Окончательной ценой является Pc, поскольку это 
самая низкая цена, при которой удовлетворяется 
общий спрос. 

Если это возможно, тендерные торги для разрешения 
конкурентных ситуаций с несколькими строками, будут 
проводиться одновременно. 

4.3.1.1 Валюта 
Чтобы упростить процесс сопоставления ценовых 
предложений, все ценовые предложения в рамках 
тендера будут равняться целому числу в долларах США. 

4.3.1.2 Оплата 
Все кандидаты, принимающие участие в тендере, 
обязаны внести залог, размер которого подлежит 
уточнению.  

После закрытия тендера данные залоги будут 
возвращены всем проигравшим претендентам, 
выполнившим свои обязательства.  

4.3.2 Оплата выигравшего ценового предложения 

Любой кандидат, участвующий в тендере, обязан 
подписать соглашение, подтверждающее его права  
и обязанности в отношении тендера, в том числе 
обязательство выплатить сумму ценового предложения  
в случае его победы (т.е. утверждения соответствующей 
заявки) и обязательство заключить установленное 
соглашение о регистрации с ICANN — а также уплатить 
установленное взыскание за отказ от выплат по ценовому 
предложению.  

Претендент, одержавший победу в любом тендере, 
обязан выплатить полную сумму окончательной цены  
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в течение 10 рабочих дней со дня окончания тендера. 
Платеж должен осуществляться путем банковского 
перевода на тот же международный счет, куда был 
переведен взнос за участие в тендере, причем данный 
взнос будет зачитываться при выплате окончательной 
цены.  

Любой претендент, победивший в тендере и не 
выплативший полную сумму окончательной цены  
в течение 10 рабочих дней после окончания тендера, 
будет объявлен нарушителем обязательств. По своему 
собственному усмотрению, ICANN и поставщик 
тендерных торгов могут, на короткий, срок, отложить 
объявление о неплатеже, однако только при наличии 
уверенности в получении полной суммы. 

 
4.3.3 Процедура после установления 

неплатежеспособности 

После объявления о неплатеже победивший претендент 
немедленно лишается своей позиции в тендере, после 
чего устанавливается размер взыскания за невыполнение 
платежного обязательства. После признания 
победившего претендента неплатежеспособным 
оставшиеся претенденты получат предложение  
о приеме заявок поочередно, в порядке убывания их 
выходных цен. Таким образом, после выплаты суммы 
ценового предложения, будет объявлен следующий 
победитель тендера.  

Каждому претенденту, получившему предложение  
о соответствующем gTLD, будет предоставлено 
определенное время—как правило, четыре рабочих 
дня—для подачи ответа. Претенденту, ответившему 
утвердительно, будет предоставлено 10 рабочих дней 
для выплаты всей суммы. 

Взыскание за отказ от выплаты суммы победившего 
ценового предложения будет соответствовать большему 
из следующих двух вариантов: (1) 10% от суммы 
неуплаченного ценового предложения, или (2) разница 
между неуплаченным ценовым предложением и суммой 
ценового предложения, которую другой кандидат 
заплатил ICANN за идентичную или похожую 
конкурирующую строку gTLD.  

Сумма взыскания за отказ от платежа будет отчислена 
с любого взноса кандидата за участие в тендере до его 
возмещения, и, если сумма взыскания за отказ от 
платежа превышает сумму взноса за участие в тендере, 
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неплатежеспособный кандидат будет также обязан 
выплатить оставшуюся разницу.  

4.4 Разрешение разногласий и выполнение 
контракта 

Кандидат, объявленный победителем в процессе 
разрешения разногласий, переходит в стадиюна этап 
выполнения контракта См. раздел 5.1. части 5. 

Если победитель разрешения разногласий выполнил 
условия контракта в течение 90 дней с момента 
принятия решения, ICANN имеет право расширить 
предложение для кандидата, занявшего второе место, 
чтобы продолжить рассмотрение заявки. Например,  
в ходе сравнительной оценки кандидат со второй по 
величине суммой баллов (если она не менее 
11четырнадцати) может быть выбран для перехода к 
следующему этапу (передаче). См. частьпроцессу 
передачи (см. Модуль 5.). Точно так же в эффективном 
механизме разрешения разногласий другой, кандидат, 
считающийся занявшимзанявший второе место в 
тендере, может перейти к этапупроцессу передачи. 
Это предложение распространяется на усмотрение 
ICANN. Кандидат, занявший второе место после 
процесса разрешения разногласий, не имеет права 
автоматически претендовать на строку gTLD, если 
участник, занявший второе место, не выполнил контракт  
в указанные сроки. 




